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1、没有刺激、苦恼的日子，看似轻松，其实这种人生缺乏激情，没有创新和力量，足以令一个人退化，甚至毁灭。这种人与成功很少有缘。

2、一个人一生无法成功，根本原因就在于他一开始就不知道到底要的是什么，他的人生目标是什么。

3、人生的法则就是信念的法则。

4、为什么有那么多的人在人生道路上徘徊？为什么他们无法取得成功？因为他们没有一个固定、确实、清楚的人生目标，因而不会激发出最大的潜能。“过得好一点”、“多赚一点钱”、“能做到就好了”等等都不是真正的目标。

5、过去的经历，当前的压力和种种问题都可以影响我们的远见。一个有远见的人才会把目光盯在远处，才会有大志向和行动，才能成为一个成大事者。

6、多数人的错误观念还在于，以为“看一看”能看出很多东西，能看清。这真是一个极大的错误，事实上只有做了才能够发现其中真切的情形，才能发现更多的机会。

7、一个志存高远的人更容易感到自己的不足；有丰富实践经验的人同样会感到自己的不足。因为这类人有更多的实践机会，就有更多的时候发现自身的弱点，会经常反思自己、检讨自己，了解自己的长处和短处。所以聪明的人，社会经验丰富的人除了自信外，会觉得自己并不聪明，会觉得自己经常做错事。只有那些愚昧的人才会夜郎自大，自以为聪明，对自己缺乏认识。

一个人没有“志存高远”，他就不会设法完善自己，不会有这个潜意识。一个人，没有崇高的目标是不可取的。这不是一句空洞、说教、泛泛的话，它关系到你是否有远大的前途和完善的人格。

8、忙碌并不表明你有成就，干活本身并不表明你走上了成功之路。要看你有无目标，是否将工作重点围绕着它。

9、事实上，你的亲朋好友常常是你的创业抱负的“温柔杀手”。因为他们更多的不是事业上的成功者或有创业经验的人，他们经历过的更多的失败的经验而不是成功的经验。

10、一个人创业之初，他通常并不清楚生意该怎么做。这种经营思想的形成有一个积累的时期。创业之初如果规划了发展模式，这种模式常常是脱离实际的。最经济最实际的做法是边想边干，一边经营一边寻求改善之道。实际情况正是创造性地解决了经营中遇到的各种问题，从而使自己的能力得到大幅度地充实、提高。从这个角度讲，你在创业之初的忧虑和恐怕是莫名的，甚至是多余的。认识到它的本质，你应该勇敢些才是。

11、在实际经营当中，为什么许多人做不了大生意？还不仅仅是资金规模的问题，主要的是他们不具备驾驭这么大规模资金经营的能力。所以说，要想有大成功，必然有一个过程，就是从小规模渐渐做大！

12、平时总会有人不断地问我：“你做某某事，挣了多少钱？”我总感到，提这种问题的人是一个落后于时代的人。当代社会，挣再多的钱总是有限的；而拥有跨越空间的人际关系，由此蕴含的商机并产生的经济效益却是无限的！

在我们周围这类人占绝大多数。他们判断一个人的标准就是现在是否已经成功，最直接最简单的就是现在是否已经赚到了钱。事实上，一个人可能目前还处于成功前的准备阶段，还没有“发财”，但他已经具备了大量的无形资金。很多人曾经赚到过钱，但他现在已不能够****了，不能再发展了。究其原因就是缺乏无形资金的积累。这个无形资金包括你的人际关系、社会关系、做生意的头脑等等，更多的是“人”的因素。它是需要你付出代价换来的。放弃无形资金的积累，常常可以换取暂时更多的有形资金。不具备足够的无形资金，你就不具备发展的潜力，再****的能力了。

一个人能不能赚到钱，更多的是缘于他具不具备****的能力而不是是否具备起码的资金。一个人拥有了足够的无形资金，他就有了赚大钱的前提条件。
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